CASO DE EXITO

Sector: Servicios a empresas

@ EasyBusiness

El equipo comercial de FRANSMESA®
optimizo tiempos de prospeccion y mejoro
sus misiones comerciales:

Expectativas del cliente:
Aumentar nimero de clientesy paises a
los que vendian.

TRANSMESA® es una empresa relacionada con la laminacion en
frio del tubo de acero desde 1944. Son una compania con claro
enfoque exportador, por encima del 80%. Llevaban anos
estancados en el nimero de clientes y los paises a los que vendian.
El equipo comercial estd enfocado a estar dossemanas en oficinay
una viajando, y sin una herramienta potente costaba obtener
resultados.

Solucién

KOMPASS propuso EasyBusiness, una solucién de prospeccion
global B2B - todo en uno - con el cual tendrian acceso a una base
de datos global premium. De este modo el equipo comercial puede
prospectar de manera mucho mas eficiente y preparar mejor las
misiones comerciales. Ademas, la base de datos de KOMPASS les
dio informacion actualizada sobre muchas companias ya que
utilizan los filtros y herramientas de la plataforma para encontrar
clientes potenciales con facilidad.

:Por qué KOMPASS?

* Porsus méas de +85M de ejecutivosy +60M de empresas B2B.
» Portenerlabase de datos més potente del mercadoy una
herramienta muy comoda.

Resultados

Redujeron hasta 2 horas/dia por comercial en su busqueda de
informacion, aumentaron sus ventas y la facilidad en la
preparacion de visitas de semanas enteras por pais.
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24/7 de acceso a +60 filtros avanzados
las bases de datos de busqueda

transmesa’

* Industria: Servicios a
empresas
* Headquarters: Espafia
* Fundacién: 1944
* Numero de empleados: +300
» Otro: Exportador
©

‘Elegimos a KOMPASS por
tener la base de datos mds
potente del mercadoy una
herramienta muy comoda
como EasyBusiness.”

JOAN JOSEP TORRES LEGASPI
Director Comercial
Transmesa®

+85M ejecutivos



http://www.kompass.com/
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