CASO DE EXITO

Sector: Servicios a empresas

INVERPOINT incrementa su productividad
comercial conEasyBusiness by-KOMPASS

Expectativas del cliente: Captar nuevos clientes en el mercado espafol

INVERPOINT (Implica Consultores, S.L.) es una firma espanola de
asesoramiento a empresas, con servicios como:

Compra&Venta / Valoracion de empresas / M&A (Fusiones) | inverpoint

La consultoria se encuentra en busqueda constante de nuevos

clientes en Espana y necesitaban una herramienta que les S ndlsir e Asesariatde
brmdara datos fiables y actualizados qel mercadq B2B, asi como inversién empresarial
funciones avanzadas para que su equipo comercial pudiera .

Headquarters: Madrid y
Barcelona
* Fundacién: 2006

Solucién ) ) » Numero de empleados: <10
KOMPASS propuso una estrategia basada en EasyBusiness,

nuestra solucion de prospeccién con acceso a +60M de empresas
B2B en el mundo y +148M de decisores, y caracteristicas
ganadoras como:

Datos estructurados: Segmenta exactamente los prospectos

prospectar eficientemente.

“Al estar integrados los datos
y las funciones avanzadas de

que te interesan con mas de 60 filtros avanzados, incluyendo prospeccién en la misma

industrias, ubicacion, tamano de la empresa, roles y facturacion. herramienta, nuestro equipo

Prospeccion multicanal: Encuentra correos electronicos comercial ahorra mucho tiempo

corporativos y nominativos, teléfonos y URLs de LinkedIn. en la busqueda de informacién
7 ha mejorado su

éPOF que KOMPASS? ;roductjividad"

Karina Julca, Marketing y Analista de M&A en INVERPOINT, indica

que la empresa decidié confiar en KOMPASS por la perspectiva de Equipo de Comercializacién

ahorro de tiempo que tendria su equipo comercial y el acceso a la \ INVERPOINT

base de datos.

Resultados

Actualmente, INVERPOINT mantiene una intensa actividad de prospeccion con EasyBusiness, explorando
nuevas industrias prospecto cada mes, incluyendo sectores tan diversos como: industria alimentaria,
hostelerfa, maquinaria, manufactura de vehiculos e industria en general.

Solo en octubre de 2025, INVERPOINT activo una estrategia de prospeccion multisegmento de alto
impacto, trabajando simultdneamente 25 industrias distintas y accediendo de forma estructurada a casi
2.000 empresas objetivo, con més de 2.700 decisores clave identificados y cualificados para acciones
comerciales directas.

HKHOMPASS

Your route to business worldwide

Mas informacion: www.kompass.com
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