CASO DE EXITO

Sector: Manufactura

AD AUCHQ a'ﬁ\plla su cariera
Espana y Franciaicon solucrones de Kompass
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Expectativas del cliente: Crecer en clientes en dos mercados europeos

AD Caucho es especialista en el moldeo de goma por inyeccion,
compresion y extrusion. Ofrecen fabricacion de piezas

a medida, atendiendo clientes de diversas industrias, con
productos como: Pasacables / Topes v patas / Tapones

El objetivo principal de la empresa es crecer en nuevos clientes
para asegurar su expansion comercial, enfocdndose inicialmente
en Espana como mercado natural y en Francia, como primer
mercado para la exportacion de sus productos.

Solucidn

Kompass propuso una estrategia integral con dos soluciones:
Perfil destacado en Kompass.com: Un paquete de visibilidad
disenado para mejorar su posicionamiento web vy atraer trafico
cualificado en un portal con méas de 4M de visitas mensuales.
EasyBusiness: Nuestra potente herramienta de prospeccion
que permite acceder a millones de empresas en Espana, Francia y
el mundo, con datos estructurados para segmentar prospectos de
manera precisa y data multicanal incluyendo correos electronicos
nominativos, teléfonos y URLs de LinkedIn.

¢Por qué KOMPASS?

Presencia local y expertise en mercados como Espafa y Francia.
e El marketplace impulsa visibilidad en busquedas humanas e IA.
e Acceso a +60M de empresas B2B y +148M de decisores.
» Datos estructurados y constantemente actualizados.

Resultados

\

ADCAUCHO

* Industria: Fabricacion y venta
de articulos de caucho

* Headquarters: Badalona

» Fundacién: 2007

» Otro: Exportador

“‘Nuestro perfil de empresa
destacado en Kompass, nos ha
ayudado a aumentar el trdfico a
la pdgina web vy a recibir leads
de calidad, algunos de los
cuales se han convertido en
nuevos clientes”

Josep Maria Alba,
director técnico AD CAUCHO

-Mas visibles: Gracias al pack de visibilidad premium en Kompass.com, el perfil de AD CAUCHO fue
visto méas de 7.000 veces en el Ultimo ano. La mayoria de los visitantes se enfocaron en su display de
productos, lo cual revela el interés real de compradores B2B de articulos de caucho.

-Creciendo en Francia: La empresa ha enfocado sus esfuerzos de prospeccion activa en el mercado
francés, apoyandose en la calidad de la data estructurada en el pais vecino para localizar rdpidamente vy
contactar con posibles clientes de diferentes industrias en ese mercado.

HKHOMPASS

Your route to business worldwide

Masinformacion: www.kompass.com



https://es.solutions.kompass.com/productos-y-servicios/marketing-digital/booster/
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